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Faciliter I'apprentissage de tous les éléves en leur faisant
vivre des expériences d’apprentissage de qualité qui
s’adaptent a leur réalité oU qu'ils vivent.




2. EQUIPE

lash.
Lynda HERNANDEZ Julien MOUNDZIENGOU Bekial MEYOTSI

Manager Développeur Full Stack Commerecial



3.PROBLEME

Le manque d’accés a un contenu éducatif stimulant et de qualité

La difficulté pour I’enseignant de détecter et de metire en valeur
le potentiel de chaque apprenant

La difficulté pour les jeunes d’apprendre leurs langues
maternelles facilement




4.SOLUTION




5.Pourquoi maintenant
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Source: https:/ /www.sales-hacking.com/




6.LE MARCHE

Marché global
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351 502 parents
d'éléves de 3 a 12

(établissements privés,

publics, conventionnés)

Marché potentiel

75 396 parents
d'éléves de 3 a 12
(établissements privés,

conventionnés)

Marché captif

3226 parents
d’éleves de 3 a 12
(établissements
conventionnés)



03 concurrents indirects identifiés en local

0 @ ginovschool.com + @

Cibles: éléves du secondaires (classes d’examen)

GINOV ' SCHOOL

LE SOUTIEN SCOLAIRE NOTRE AMBITION

it ETRE L'ALLIE DE LA REUSSITE Services: Cours et exercices corrigés

SCOLAIRE DES ELEVES

Pour tous les éléves de la
3éme en Terminale

Activités clés: suivi scolaire et prépa

N
Abonner-vous et accédez A tous les
doduments

Modéle économique: abonnements annuels (2000 a
80 000 FCFA / mois)

P Google play




O @& schoolap.com

W, schoolap
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Accédez 3 de nombreuses legons, cours et
exercices. Bénéficiez de cours particuliers et d'une
aide aux devoirs dispensés par des professeurs
compétents. Avec Schoolap, vous pouvez obtenir
une éducation de qualité en ligne et hors ligne |

COMMENCEZ A ETUDIER

7. LA CONCURRENCE

Cibles: Eleves (maternelle, primaire, secondaires,
université, centre de formation, écoles
professionnelles)

Services: Lecon, cours en commun, cours particuliers,
exercices, suivi scolaire

Activités clés: suivi scolaire et prépa

Modéle économique: abonnements




PRODUIT

Les fonctionnalités de SIKUL:

> @ sikul-edu.com

O @ sikul-edu.com + @ i Un large choix de cours
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APPELER
L'éducation scolaire et Appeler Fcfa

bien plus

Nous sommes spécilalisés dans la
création des contenus éducatifs,
pédagogiques, ludiques et

attractifs
adolescents et des pare
jcl, c'est de vous faire VOIR LISTE COMPLETE
bénéficler d

conditions dapprentissage

www.sikul-edu.com



https://www.sikul-edu.com/

9. BUSINESS MODEL

Mensuel Trimestriel frciict

7,000 Fefa/ mais o0 Fer P Fete 3 ok 48,000 Fefa (4000 efa Flux de revenus Sikul:

x 12 mois)
) 1 compte parent + 1 2 1 compte parentf 2 comptes enfants = Abonnements
compte enfant » Payable en une fois » 2 comptes parents + =  Vente de contenus & la demande
» Abonnement ? Toutes les matiéres 05 comptes enfants
renouvelé » Abonnement renouvelé automatiquementtous Payable en 2 fois. = Vente des livres, jeux, flashcard, puzzles, coffrets DVD,
automatiquement tous les 3 mois » Abonnement , e e .

~ — ' =  Vente d’espaces publicitaires
les mois . » Garantie réussite ou remboursé renouvelé P P
» Toutes les matieres automatiquement
chaque année

Créer un compte
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10. ETATS FINANCIERS

Besoins au démarrage

Libelle Montant

Developpement Application + site internet 3 306 830
Matériel informatique 4475 000
Hebergement et nom de dommaine 150 000
Developpement commercial 4000 000
Trésorerie de depart 4 065 500
Total 15997 330
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10. ETATS FINANCIERS

Dépenses d’exploitation

Libellé Nature Montant
Matériel et Encre, ramme de papier, etc 500 000
consommables
Charges salariales Deéeveloppeur junior 2 850 000
Infographe
Assistant
Gérant
Beéenevole
Loyer Local S0 000
Internet Forfait 25 500
Communication Crédit téléephonique 50 000
Impression Impression livres, carte 300 000
(jeux)
Frais de transport Taxi, coursier 100 000
Publiciteé Réseaux sociaux, flyer 150 000
Total mensuel 4 065 500
Total annuel 48 786 000




10. ETATS FINANCIERS

Synthése des recettes (chiffre d’affaire)

Libellé Quantiteé Montant

Abonnements (formule 1) 50 7 000 350 000
Abonnements (formule 2) 50 5 000 250 000
Abonnements (formule 3) 50 4 000 200 000
Vente des livres 50 12 000 600 000
Espaces publicitaires 2 300 000 600 000
Jeux éducatifs 20 9 000 180 000
Vente de contenus a la demande 5 1 000 000 5 000 000
Total mensuel 7 180 000
Total annuel 86 160 000




10. ETATS FINANCIERS

Synthése du compte de résultat

Libelle Année 1 Année 2 Année 3
Chiffre d'affaires 86 160 000 90 468 000 94 991 400
Charges d'exploitation 48 786 000 50 249 580 51 757 067

Béenefice 37 374 000 40 218 420 43 234 333




11. OKR (Objectifs Keys
Results)

" Finalisation de la plateforme
" Impression des livres

® Structuration des nouvelles offres

= Déploiement de la stratégie marketing et communication
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METS!
ROUR VOTREATMENIIG®©N

\ .
CONTACTEZ-NOUS :
www.Sikul-edu.com / info@sikul-edu.com

D) +24165223637



http://www.sikul-edu.com/
mailto:info@sikul-edu.com

